
厳しい時代を勝ち抜いていくための 
フルデザイナーサロンの作り方。 

セミナー内容 

 恋する100才 ｜ 働ける120才 
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会社概要 

■ 社名：B-by-C株式会社 

■ グループ会社： 

  ㈱ﾋﾞｰﾌﾟﾗｳﾄﾞ、㈱ｶﾝﾄﾞｰﾚ、㈱ｴｲｼﾞﾝｸﾞﾏﾈｼﾞﾒﾝﾄ、 

  ㈱ウェブレス 

■ 本店所在地：東京都中央区銀座2-11-８  

           ラウンドクロス銀座２丁目 10階       

■  設立年月日：2006年11月 

           （2016年現在、第11期） 

■  代表：代表取締役社長 佐藤 達也 

■  資本金：1億350万円（発行株式数18,150株） 

■  従業員数：約120名 ［ 2016年１月現在 ］ 

× 

美容室で行う『お顔のエクササイズ事業』発表会 

ゲストスピーカー② ゲストスピーカー① 



© B-by-C corporationAll rights reserved. 

B-by-Cとは？ 
B-by-Cは美容室の２～３坪のデッドスペースを活用し、エステ事業を展開しています。導入店舗
数は274店舗（2016年11月末現在） 
■研修は1か月、開業3カ月で収益を上げる仕組みを提供 ■最小限の設備投資で最大限の営業効
率、顧客満足度を実現 ■化粧品の物販により、安定的なリピーターを獲得 

70000 

450000 

全国平均 B-BY-C 

月間店販実績比較 

１店舗の月間 物販売上４５万 
（メーカー１社あたり） 

■2015年12月店販売上ランキング 

3ヶ月で120万売上 フルデザイナーサロンの作り方セミナー 

参加 不参加 

会場・日程について 

お申込み方法 

受講料 

※受講票の発送をもってセミナー受付とさせて頂きます。 

2017年2月13日㈪ 会場：ルフト本社 

必要事項をご記入の上、本誌をそのまま 
FAX：052-332-2660宛にお送り下さい 
無料 
※美容室オーナーに限らせて頂きます。一般参加者は10,500円となります。 

よろしければアンケートにお答え下さい。 
①現在の経営課題  □顧客の離反 □スタッフの離職率 □後継者の育成 □その他 
②今後の方向性 □多店舗拡大 □差別化要因の模索 □暖簾分け・撤退 □その他 

必要事項をご記入の上、本誌をそのままFAX：052-332-2660 宛にお送り下さい 

■東海エリアの有力加盟店 

■サムソングループ 
全国１２０店舗の美容室チェーンを展開 
表参道コレクション参加企業 

■テングループ 
名古屋中心で６店舗展開する 
東海エリアの有力サロン 

■ＭＡＳＨＵ 
大阪１０店舗 
シンガポールにも出店。 


