
お申込みは 株式会社ルフト

株式会社ジャストケアコミュニケーションズ

代表取締役／JCC アカデミー代表

岩手県盛岡市出身。地元百貨店・スーパーの

食品売り場を担当し、顧客との購買心理戦を

多数経験後、1993 年美容室専売の化粧品

メーカーに転職。

1997 年に発売された 1 万円のシャンプー・

トリートメントが劇的に売れる仕組みを考案

し、わずか 4 年目にして営業本部長に抜擢さ

れる。後に 2 万円のシャンプーの新発売立ち

上げを成功させ、2007 年 9 月に店販コンサ

ルタントとして独立。

翌 2008 年「販売スキル向上」「人材開発」を

目的とした「JCC アカデミー」を開校。現在

までに 7 万人を超える受講生の教壇に立ち、

毎年 150 回以上のセミナー依頼を受ける。

店販活性化を目的とした販売コンテスト「店

販甲子園」を主催し、参加サロン様の「来店

者商品購入比率平均 28.3％を叩き出す。「顧

客心理」「売り手心理」に基づいた「楽しい店

販」「面白い店販」への仕組み作り、アプロー

チ術により数多くの成功例がある。

受講前

受講後

奈良県 某美容室３店舗 店販実績推移

2017年12月の店販は「最高売り上げ」を狙える！

【 セミナー内容 】

●　「設備投資ゼロ」、「期間投資ゼロ」、お金も時間もかけずに直ちにあげられる唯一の売上

●　長い間取り組んできた結果、嫌いになった店販ノウハウなんて忘れた方が良い

●　店販への取り組みを邪魔する思考を整理する（店販は悪なのか？）

●　何故？そんなにまで店販が苦手になったのか？

●　「サービス精神」旺盛な本来の精神を取り戻す！

●　「店販を取り組む」事で得られる、誰も気が付いていない恐るべきメリットの数々

●　店販はこれから10 年がピーク

●　不景気なんて全く関係ない、関係するのは実は○○だ！

●　古き教えを捨てて、全く新しいハッピーな店販を自分たちの手で創りだそう！

FAX：052-332-2660

都内のヘアサロン勤務を経て、ヘアメイクアップアーティストとして活動。
2007年に渡英し、数々のファッションショーや雑誌、広告などでヘアメイクを手掛ける。
現在はモロッカンオイルのグローバルクリエイティブデザインチームの一員として、
ＮＹやアジア諸国でイベントやショーのバックステージにも参加している。

コレクションバックステージのテクニックを公開！

Moroccanoil クリエイティブ デザインチーム エデュケーター

伊藤　久美
（いとう　くみ）

数々のコレクションをバックヤードを経験し、世界のテクニックを身に着けた
モロッカンオイル専属エデュケーターが発信するスタイリングテクニックセミナー。
最新のスタイリング技術はもちろん、モロッカンオイルシリーズの多彩な使い方が見つかります。



モロッカンオイルプレゼンツ
〝店販増強セミナー2017″
2017.10.23(mon)

第１部 『年末店販商戦必勝法！』
 10：00～ 12：00

＠名古屋中小企業振興会館（吹上ホール）9F展望ホール
　名古屋市千種区吹上2-6-3

必勝！冬の店販商戦。

㈱ルフトFAX：052-332-2660

受講人数 受講者様氏名

ルフト担当

費用：モロッカンオイル取扱い店様1,000円
　　　一般サロン様　3,000円

店販のおすすめがもっと楽しくなるセミナー。
販売の考え方から、企画の考え方、準備の仕方など店販にまつわる
すべての情報を詰め込んだ内容です。

㈱ジャストケアコミュニケーションズ代表

第２部 『スタイリングセミナー』
 13：00 ～ 15：00

モロッカンオイルジャパン エデュケーター

数々のコレクションをバックヤードを経験し、世界のテクニックを
身に着けたモロッカンオイル専属エデュケーターが発信するスタイ
リングテクニックセミナー。
最新のスタイリング技術はもちろん、モロッカンオイルシリーズの
多彩な使い方が見つかります。

　講師：佐藤康弘

　講師：伊藤久美
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